Nuno Miguel Fernando Vital da Rosa | 49 anos | Mobilidade Geografica Total

MBA Gestao | PG Marketing | Ciencias da Comunicagao: Esp. Publicidade
SENIOR-LEVEL SALES & MARKETING MANAGEMENT PROFESSIONAL

+20 anos de experiéncia em diversos sectores e mercados (B2B e B2C)

Experiéncia adquirida no sector de FMCG e fileira materiais construcao, em empresas familiares e multinacionais, com
fungoes estratégicas e executivas em Gestao, Diregio Comercial e de Marketing (nacional e internacional). Visao e
conhecimento 360° das organizagoes, resiliente, empenhado, disponivel e muito focado.

AREAS ESPECIALIZACAO

Direcao Comercial New Business Development Sourcing & Procurement Gestao de Equipas
Direcao de Marketing  Key Account Manager Gestao Produto e Categorias  Marketing Digital
Gestao P&L Exportacio / Comércio Internacional  Private Label / OEM Feiras Nac. e Internacionais
MERCADOS
Fileira da Construcao e Materiais de Construcao FMCG
Industria, Retalho, Instaladores, CC, DiY, ... Mass Market, DiY, Retalho especializado
Artigos sanitarios, canalizagao, solugoes integradas para banho; Produtos Higiene e limpeza;
Sistemas de Fixagao, Ferramentas Eléctricas e a Bateria, Produtos para o Lar (DPH e Bazar ligeiro);
Ferramentas Manuais, EPI’s, Sistemas de Elevagao, ... Produtos Quimicos;
ETICS, Tintas e Vernizes, Massas, Argamassas, Produtos quimicos, ... Material escolar e de escritério;
Pavimentos e Revestimentos; Produtos naturais (alimentacdo e cosmética)

Extraccao e comercializagao de pedra natural.



EXPERIENCIA PROFISSIONAL

KAM Espanha {ll Procurement & Category Manager
= Fabricante colchées e mobiliario Tintas Robbialac Mon-paints Deco & ETIC’s
LusocoLcHAo Espanha Multinacional, parte integrante Cromology Group

Mercado Nacional, business case Internacional

citstone = Head of Marketing & Specification
natural £P Extracdo e Comercializagdo pedra natural General Manager (Mogambique)

Mercado Internacional e Nacional JPX F Licenga sem vencimento concedida pela Tintas Robbialac,
e sReREEEReA S.A., mantendo fun¢bes da mesma (remotamente)

ZPECOL Direcao Comercial Centro/Sul Maputo — Mercado Mogambicano

Industria: 22 vendedores, zonas Beiras, Leiria, Lisboa, Sul Tejo
Mercado Nacional

ﬁ Marketing Manager | Export Manager
PANTIM Executive Director HUA@—v KAM
IBERIA Grupo LISTOR, S.A. — Pavimentos e revestimentos, madeira, FMCG — Mercado Nacional e Internacional

laminados, vinilicos, e cortica.

Mercado Nacional

OUTRAS EXPERIENCIAS PROFISSIONAIS
Marketing & Sales Diretor

°
CIIl SI i itari Sec i =  Docente
Artigos sanitdrios, solucdes integradas para casa de banho e

sistemas de canalizacdo Escola Profissional do Vale do Tejo
Mercado Internacional e Nacional “Marketing”,“Comeércio e Distribuicao” e “Comeércio Internacional”
= Consultor de negocios
tec@fixo Marketing & Sales Director Vendas, Comércio Internacional, Marketing, Gestao Comercial,
tecniea de cauipamento ¢ fiacso, s Resp. de Marketing e KAM Procurement, sourcing, desenvolvimento de produtos/categorias, ...
(‘99-01 e“15-’19) | Crescimentos >35% VN =  Formador

Mercado Nacional Vendas, Marketing, Gestao Comercial e Procurement.



FORMACAO COMPLEMENTAR

Gestao Conteldos nas Redes Sociais INFORMATICA

= Inteligéncia Emocional =  Microsoft Office (Excel,Word, PowerPoint, ...);
= Corel Draw, Photoshop, ...

= SAP PHC, AS400, ...

= CRM

= Curso Intensivo de Marketing de Afiliados e Compra de Trafego
=  Lingua inglesa vendas
=  Lingua francesa documentagao comercial

= Marketing Digital 360° ,
LINGUAS

=  Atrair, Conquistar e Fidelizar pela Internet Portugués (lingua materna)

=  Gestao Eficaz de Equipas / Desenvolvimento da Lideranga

i&_ Espanhol/Castelhano (fluente)
=  Gestao de desempenho para chefias E—
.. o : SNIP< |nglés (fluente)
= Introdugao a Gestao Financeira 2 N
=  Formagao Pedagogica de Formadores I I Francés (basico)

nunovitalrosa@gmail.com | (+351) 965038716 | https://www.linkedin.com/in/nunovitalrosa/
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